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			Onlinemarketing Berater für B2B Unternehmen
		

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
							Die Kernkompetenzen im Onlinemarketing und Social Selling, die Ihnen im Moment noch fehlen, um mit professioneller Unterstützung von Online Marketing Beratern mehr Leadanfragen zu generieren und bessere Kunden zu gewinnen…
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										Verschaffen Sie und Ihr Team sich endlich Klarheit darüber, wie potenzielle Kunden Sie tatsächlich suchen und nicht, wie Sie es vermuten.
									
	
											
													
										Lernen Sie und Ihre Mitarbeiter, wie Werbemaßnahmen sinnvoll eingesetzt werden können, um das Budget zu sparen und gewinnbringend zu investieren.
									
	
											
													
										Nutzen Sie und Ihr Vertrieb das Potenzial von Social Selling, um Ihre Vertriebsteams effektiv einzusetzen.
									
	
											
													
										Verstehen Sie und Ihr Marketing, warum du nicht auf allen Social-Media-Kanälen Reichweite benötigst, um erfolgreich Kunden zu gewinnen oder zu binden.
									
	
											
													
										Erfahren Sie als Entscheidungsträger, was iwirklich zählt und wie eine Onlinemarketing Beratung abläuft.
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						Jetzt unverbindliche Onlinemarketing Beratung buchen
		
					
		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
						
											
													
										Online-Marketing Beratung vor Ort
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										Keine langen Vertragsbindungen
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			Ihre Onlinemarketing Beratung für B2B - Sofortige Umsetzung - Schulung und Training
		

				

				
				
							Investieren Sie viel in B2B Online-Marketing? Oder sind Sie unsicher, welche Möglichkeiten gezieltes B2B Online-Marketing bietet?
Ohne Marketing wird kein potenzieller Käufer Ihre Homepage oder Ihren B2B-Online-Shop besuchen. Gemeinsam erstellen wir passende Werbung für Ihre Produkte und Dienstleistungen. 
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			B2B-Leads durch Suchmaschinenoptimierung (SEO)
		

				

				
				
							SEO – Suchmaschinenoptimierung ist die Kunst in den marktrelevanten Suchmaschinen wie Google, Bing und Co. in der sogenannten organischen Suche auf den vorderen Plätzen zu erscheinen. 
Die organische Suche wird in der Regel unterhalb der bezahlten Werbung angezeigt und kann nicht durch Geld beeinflusst werden. Die Suchmaschine wählt allein die relevanten Suchergebnisse aus. Unternehmer sprechen auch von kostenloser Werbung. PS: Sie können mich auch als SEO-Freelancer buchen oder ich berate Sie in allen Fragen rund um SEO!
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			Das LinkedIn-Firmenseminar mit Social Selling für Ihren Geschäftserfolg
		

				

				
				
							Steigern Sie Ihren unternehmerischen Erfolg durch gezielte LinkedIn-Strategien und profitieren Sie von meiner langjährigen Expertise im B2B-Bereich.
Mein maßgeschneidertes LinkedIn-Seminar bietet Ihnen praxisnahe Einblicke, wie Sie LinkedIn als leistungsstarkes Werkzeug für Vertrieb und Markenbildung nutzen können.
Bereichern Sie Ihre unternehmerische Reise, indem Sie an unserem LinkedIn-Seminar teilnehmen. Klicken Sie hier, um mehr zu erfahren und sich anzumelden. Seien Sie bereit, Ihr Geschäft auf LinkedIn auf ein neues Level zu bringen!
zum LinkedIn -Seminar
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			Leadgenerierung mit B2B-Online-Werbung mit Google Ads und LinekdIn-Marketing
		

				

				
				
							In der Online-Werbung geht es im ersten Schritt um Traffic, also in erster Linie darum, Webseitenbesucher zu generieren. Besucher sind notwendig, um überhaupt wahrgenommen zu werden.
Durch weitere und verfeinerte Maßnahmen werden allgemeine Besucher gezielt gefiltert und in Käufer und Leads umgewandelt.
Nutzen Sie ein unverbindliches Gespräch in der Internet-Marketing-Beratung.
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							 Experte für B2B Onlinemarketing mit Google SEO | Google Ads | YouTube Ads | LinkedIn Marketing Solutions
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			Lead Beratung & Schulungen
		

				

				
				
							Die Lead-Beratung und Schulung beschäftigt sich ausschließlich mit der Generierung von potenziellen Kunden (Leads). In individuellen Firmenschulungen erfahren Sie, wie Sie über Social Media, LinkedIn und Ihre Webseite Leads gewinnen können.
Leads sind der Grundstein für das Wachstum von Unternehmen, egal ob es sich um ein etabliertes B2B-Unternehmen oder ein Start-up handelt.
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			Positionierung für mehr Leads
		

				

				
				
							Wer alles verkauft, wird weniger verkaufen.
Positionieren Sie sich am Markt und finden Sie gleichzeitig Ihre Zielgruppe, um optimal auf Kundenanforderungen vorbereitet zu sein.
Durch eine geeignete Positionierung ebnet man den Weg für eine optimale Generierung von Interessenten.
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							Leadgenerierung und Lead Management als ganzheitliche Strategie sind meine Leidenschaft. Als gelernter Kaufmann in einer der größten Handelsketten meiner Zeit wurde ich ausgebildet. Nach dem Studium der Betriebswirtschaftslehre arbeitete ich in verschiedenen leitenden Positionen in B2B-Unternehmen und war unter anderem für die Leadgenerierung und das gesamte Lead Management verantwortlich.
Als Onlinemarketing Berater agiere ich seit dem Jahr 2000 berate ich Unternehmen als Angestellter und Selbstständiger bei der Leadgewinnung. Mit Fokus auf langfristige Kundenbeziehungen.
						

				

				
				
			Ihr Onlinemarketing Berater
Dirk Lickschat
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							Jahrelange Erfahrung in der Online Marketingberatung / Consulting
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							Langjährige Erfahrung als Marketing Berater in IT-Unternehmen, insbesondere Onlinemarketing und CRM
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							Langjährige Erfahrung als Marketing Leitung in Unternehmen

					

				

				

					

		

					

		
					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
			So kontaktieren Sie mich als Onlinemarketing Berater
		

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
						
				
								
			

						
				
					
						1. Kontaktaufnahme					
				

									
						Bitte benutzen Sie das Kontaktformular der Webseite. Erläutern Sie kurz Ihre Herausforderung und Ihre Wunschtermine. Danach nehme ich schnellsten Kontakt mit Ihnen auf.					

							

		

				

				

				
				
					
			
						
						Kontakt
		
					
		

				

				

				
				
					
						
				
								
			

						
				
					
						3. Beratungsgespräch					
				

									
						In einer kurzen Strategieberatung klären wir erste Schritte für eine langfristige Zusammenarbeit und entwickeln bereits gemeinsam erste Lösungen für Ihre Herausforderung. Wenn die Möglichkeit besteht, würde ich diese Treffen gerne als Präsenz bei Ihnen im Unternehmen durchführen. Nichts ist wichtiger als einen ersten Eindruck und ein Gefühl für das Unternehmen zu bekommen. Leider lässt sich dies nicht virtuell erleben.					

							

		

				

				

					

		

				
			
						
				
					
						
				
								
			

						
				
					
						2. Telefongespräch					
				

									
						In einem ersten Gespräch klären wir die zur Verfügung stehenden Möglichkeiten ab. Sind wir uns einig, erfolgt ein persönliches oder virtuelles Treffen, je nach Situation.					

							

		

				

				

				
				
					
			
						
						Kontakt
		
					
		

				

				

				
				
					
						
				
								
			

						
				
					
						4. Zusammenarbeit					
				

									
						Anhand der Strategieberatung wird Ihre individuelle Strategie erstellt. Eine Art Schlachtplan für Ihre persönliche Herausforderung. Die Zusammenarbeit sollte langfristig bestehen, nur so ist der Erfolg auch wirklich garantiert.					

							

		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
			Stationen | Kunden | Partner als Onlinemarketing Berater
		

				

				
				
					
							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

							
					

											

														

					

			

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
							Kostenlose Erstberatung
Jetzt selber Telefontermin buchen
Sie als Unternehmer und ich als Onlinemarketing Berater sprechen über die besten Marketing-Strategien in Ihrem Unternehmen.
 
						

				

					

		

				
			
						
				
					
			
						
						Hier Klicken
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							Hallo, ich bin Dirk Lickschat. Ein Marketing Berater.  Ich helfe Ihnen und Ihrem Unternehmen dabei, erfolgreicher im Internet und im digitalen Vertrieb zu werden, die Verschwendung von Werbegeldern zu eliminieren und Ihr Marketing- sowie Vertriebsergebnisse um ein mehrfaches zu steigern – garantiert! Das kann durch Reichweite, Leadgewinnung oder direkte Verkäufe sein.
						

				

				
				
							Dirk Lickschat – Digitale Vertriebs- und Marketingberatung
Am Bach 35
33829 Borgholzhausen
Telefon: 05425 – 95 49 97 3
E-Mail: dl@dlick.de
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							Onlinemarketing in Ihrer Region
Unseren IT- und Internetservice bieten wir vor allem in OWL (Ostwestfalen-Lippe) und im Osnabrücker Land an. Hierzu gehören u.a. Borgholzhausen, Versmold, Warendorf, Halle (Westfalen), Harsewinkel, Gütersloh, Steinhagen, Dissen, Bielefeld, Schloß Holte-Stukenbrock, Rietberg, Rheda-Wiedenbrück, Lippstadt, Telgte, Münster, Osnabrück, Melle, Bünde, Minden, Lübbecke, Enger, Spenge, Glandorf, Georgsmarienhütte, Wadersloh, Beckum.
Wir bieten unseren Online Marketing jedoch auch Deutschlandweit an. Besonders günstige Anfahrtstarife im Bereich Nordsee und Ostsee, insbesondere: Hamburg, Bremerhaven, Cuxhaven, Aurich, Norden, Wilhelmshaven, Leer, Papenburg, Greetsiel, Dornumersiel, Norddeich, Bensersiel, Neuharlingersiel, Schillig, Hooksiel, Horumersiel, Jever, Dangast, Stade, Lübeck, Travemünde, Scharbeutz, Timmendorfer Strand
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